NEGOCJACJE

Szkolenie jest przeznaczone dla organizacji zaktadowych.

Czas realizacji szkolenia: 2,5 dnia
Grupa szkoleniowa: 20 uczestnikéw
Cel szkolenia: nabycie umiejetnosci negocjacyjnych
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PROGRAM SZKOLENIA .

A
. Konflikt.

. Etapy negocjaciji.
. Warunki skutecznych negocjac;ji.

. Zespot negocjacyjny.
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5. O czym nalezy pamieta¢ negocjujgc Uktad Zbiorowy Pracy?
6. Strategie negocjacyjne.

7. Taktyki negocjacyjne.

8. Cwiczenie negocjacyjne.

9. Czynniki determinujace site zwigzku zawodowego.

10. Komunikat asertywnos¢ oraz ,,komunikat ja”.

11. Cwiczenie negocjacyjne.

12. Symulacja negocjaciji.

13. Podsumowanie szkolenia.




